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La presenza dei super ricchi nel mondo e in Italia e

HNW!I (High Net Worth Individual) si intende chi puo disporre di un patrimonio netto di almeno 5 milioni
di euro. UHNWI (Ultra High Net Worth Individual) invece chi dispone di un patrimonio di piu di 20 milioni

HNWI nel mondo HNWI in Italia
(dati 2021) (dati 2021)

e ~10.500 miliardi di euro di
ricchezza complessiva detenuta
dalle famiglie

* 62,5 milioni HNWI nel mondo (+5,2
milioni rispetto al 2020)

* 1% dell’intera popolazione e Trai400 e 500 mila HNW]
mondiale

: e ~ 10 milioni di euro di patrimonio
 ~50% della ricchezza globale

e ~50% della ricchezza nazionale
complessiva

Fonte: Credit Suisse
Stime ed elaborazione: Excellence Consulting




Le esigenze dei super ricchi richiedono multidisciplinarieta e competenza specialistica

e\

Gli HNWI hanno quattro esigenze consulenziali sulla tipologia di patrimonio posseduto, alle quali si aggiungono tre esigenze
secondarie che si concentrano su particolari servizi

Primarie

Secondarie

Aziende famigliari
trasmesse di
generazione in
generazione

AR

Immobili di
proprieta

25-30% asset
K complessivo j

Servizi fiscali
necessari a
amministrare il
patrimonio

40-50% asset

Investimenti
finanziari

Investimenti mobiliari
e operazioni di
private equity o
venture capital

K complessivo /

Filantropia

Iniziative di
filantropia e
beneficenza
per «restituire
guanto ricevuto»

o /

A

Investimenti in
arte, beni di lusso e
collezionismo in
generale

20-30% asset
\ complessivo /
Passaggio
generazionale

Servizi per garantire il
passaggio
generazionale
regolando i rapporti
tra imprenditore ed
esponenti della

o J

famiglia

. /

5-10% asset
\ complessivo /

Competenze
richieste

Conoscenza: elevata
guantita di nozioni da
conoscere e
padroneggiare

Complessita: iper
specializzazione su
un’ offerta sempre piu
ampia e profonda

Tecnologia: supporto
della tecnologia nella

\gestione dell’offerta /
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